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La certificaciéon Al+ Sales Practitioner te brinda las habilidades practicas de IA necesarias para
transformar las operaciones de ventas. Aprenderas conceptos clave de |A aplicados a las ventas,
incluyendo andlisis de datos, integracion de CRM, prondsticos predictivos, automatizacion y uso ético
de la |A.

Mediante talleres practicos, aprenderds a utilizar la IA para una mejor calificaciéon de clientes
potenciales, una mayor interaccién con el cliente, la optimizacién del proceso de ventas y la toma de
decisiones basada en datos. Al finalizar, obtendras una certificacién reconocida en el sector que valida
tu capacidad para implementar estrategias basadas en IA, impulsar el rendimiento de las ventas y
fomentar un crecimiento de los ingresos ético y eficiente.

Los siguientes temas se abordardn en la certificacion:

Introduccién a la Inteligencia Artificial (I1A) en Ventas
Comprender los datos en las ventas

Tecnologias de IA para ventas

Implementacién de IA en sistemas CRM

Prevision de ventas con IA

Mejorando los procesos de ventas con |IA
Consideraciones éticas y sesgos en la |A

Taller practico

Introduccidén a los agentes de |A para ventas

Fundamentos de ventas e IA: Comprension basica de los procesos de ventas, los flujos de trabajo
empresariales y los conceptos basicos de la |A.

Preparacioén para el manejo de datos de ventas: Familiaridad con el trabajo con datos de ventas,
registros de CRM, calidad de datos e interpretacion basica de datos.

Conocimiento de la tecnologia de ventas con IA: Comprenda cémo las herramientas de IA, como
el aprendizaje automatico, el procesamiento del lenguaje natural (PLN), los chatbots, los sistemas
de recomendacién y la automatizacidn, respaldan las actividades de ventas.

Conocimientos de CRM: Conocimientos basicos de sistemas CRM, gestién de datos de clientes,
puntuacion de clientes potenciales y flujos de trabajo de automatizacion de ventas.

Previsiéon y pensamiento analitico: Comprender los conceptos basicos de prevision de ventas y ser
capaz de identificar tendencias, patrones y conclusiones a partir de los datos de ventas.
Conocimientos sobre el proceso de ventas: Conocimiento practico de la generacion de clientes
potenciales, el contacto por correo electrdnico, la venta a través de redes sociales, la segmentacion
de clientes y los procesos de seguimiento.

Concienciacion sobre la ética de la IA: Comprender el uso responsable de la IA, la privacidad del
cliente, los sesgos, la transparencia, la rendicion de cuentas y el cumplimiento normativo.
Preparacion para la aplicacién practica: Preparese para aplicar herramientas de |A y estrategias
de ventas en escenarios practicos, talleres y ejercicios basados en CRM.

Conocimientos basicos sobre agentes de IA: Comprension basica de los agentes de ventas
impulsados por IA, las herramientas de automatizacién y su papel en la mejora de la interaccién
con el cliente y la ejecucién de las ventas.
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Profesionales de ventas: Aquellos que desean utilizar la IA para una prospeccién mas inteligente, la
calificacion de clientes potenciales y la interaccidn con los clientes.

Ejecutivos de desarrollo de negocios: Aguellos que buscan mejorar la captacion de clientes, el
seguimiento y la conversion de oportunidades de venta mediante herramientas de inteligencia
artificial.

Gerentes de ventas y lideres de equipo: Aquellos que buscan optimizar los procesos de ventas, la
prevision y el rendimiento del equipo con informacién basada en inteligencia artificial.

Usuarios y administradores de CRM: Aguellos que desean integrar la IA en los flujos de trabajo de
CRM y mejorar la gestién de datos de clientes.

Profesionales de marketing y ventas: Aquellos interesados en la personalizacion, la segmentaciény la
optimizacién de campafas impulsadas por la inteligencia artificial.

Lideres empresariales: Aquellos que buscan mejorar el crecimiento de los ingresos mediante analisis
predictivos, automatizacién y toma de decisiones basada en datos.

Responsables de éxito del cliente y gestores de cuentas: Aguellos que desean mejorar las
interacciones con los clientes, la retencidn y la gestidon de relaciones con ellos mediante la inteligencia
artificial.

Emprendedores y propietarios de pequefias empresas: Aguellos que buscan automatizar las tareas
de ventas y mejorar la interacciéon con los clientes de manera eficiente.

Profesionales centrados en la adopcioén ética de la IA: Aquellos interesados en el uso responsable de
los datos, la privacidad, |la transparencia y la mitigacién de sesgos en las ventas.

Comprenda los conceptos de IA en ventas: comprenda los conceptos basicos de IA, las herramientas
clave de IA centradas en las ventas y como la |IA transforma las estrategias de ventas, la interaccion con
el cliente y las operaciones de ingresos.

Interpretacion de datos de ventas: Recopile, gestione, analice e interprete datos de ventas para
respaldar la toma de decisiones basada en IA, la integracién de CRM y el uso ético de los datos.
Aplicacion de la IA en tecnologias de ventas: Utilice el aprendizaje automatico, el procesamiento del
lenguaje natural (PLN), los chatbots, los sistemas de recomendacién, la automatizacién de ventas y los
asistentes de |A para mejorar el rendimiento de las ventas y las interacciones con los clientes.
Integraciéon de la IA en los sistemas CRM: Integre la IA en los flujos de trabajo de CRM para mejorar la
puntuacion de clientes potenciales, la informacién sobre los clientes, la comunicacidn personalizada, la
automatizacioén y la elaboracién de informes practicos.

Prevision de ventas con lA: utilice modelos predictivos, analisis de tendencias, datos en tiempo real y
herramientas de prevision para mejorar la planificacion de ventas, la precisién y las predicciones de
ingresos.

Optimice sus procesos de ventas con IA: Aproveche la inteligencia artificial para la automatizacion de
tareas, el marketing por correo electrénico, el andlisis de redes sociales, la generacion de clientes
potenciales, la segmentacién de clientes, la optimizacién de contenido y las oportunidades de venta
adicional.

Aplicar la IA en ventas: identificar y abordar los sesgos, garantizar la transparencia y la rendicién de
cuentas, proteger los datos de los clientes y aplicar la IA de forma responsable, respetando las normas
éticas y reglamentarias.

Aplicacion de herramientas de IA: Aplique herramientas y estrategias de IA a través de escenarios de
ventas practicos, talleres, planes de implementacion colaborativos y ejecuciéon basada en CRM.
Comprenda los agentes de IA para ventas: Conozca los agentes de IA, sus aplicaciones en ventas y
cémo herramientas como las plataformas de inteligencia de ventas y los asistentes de |A respaldan la
automatizacion, la interaccién y la toma de decisiones.
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En la dltima década, la |IA ha transformado significativamente las practicas de ventas modernas al
impulsar la innovacién tecnolégica, mejorar el crecimiento empresarial y cambiar la forma en que los
equipos de ventas interactUan con los clientes. Segun un informe reciente de Markets and Markets, el
mercado global de IA estaba valorado en 150.200 millones de ddlares en 2023 y se prevé que crezca a
una tasa de crecimiento anual compuesta (TCAC) del 36,8 % entre 2023 y 2030, con unos ingresos que
se espera alcancen aproximadamente los 1.345.200 millones de ddélares en 2030.

La IA tiene un enorme potencial para transformar las operaciones de ventas en los mercados globales.
Norteamérica lidera con la mayor cuota de mercado, un 28,8 %, seguida de la region de Asia-Pacifico
con un 25 %. Europa representa el 24,3 % del mercado, con el Reino Unido registrando una tasa de
crecimiento del 14,1 %. Por su parte, Latinoamérica y la regién de Oriente Medio y Africa (MEA)
representan cada una el 5,4 % del mercado, lo que refleja la creciente adopcién de tecnologias basadas
en IA en diversos entornos empresariales y de ventas.

América del Norte domina el

mercado con un 28,8%. La regién europea tiene una La participacién de la region

cuota de mercado del 24,3%. Asia-Pacifico se situa en el

© © ‘e

América Latina se
situa en el 5,4%.

La regién de Oriente

Medio y Africa (MEA) esta
creciendo a un ritmo del
2,4%.

El Reino Unido esta
creciendo a un ritmo del
14,1%.

Figura 1: Cuota de mercado global de la |A

La integracién de la IA en las ventas ha transformado la forma en que las organizaciones gestionan la
interaccion con el cliente, la priorizacion de clientes potenciales, la visibilidad del embudo de ventas y el
crecimiento de los ingresos. Las practicas de ventas tradicionales a menudo dependian de procesos
manuales, registros histéricos y la toma de decisiones basada en la experiencia. Hoy en dia, las
herramientas con IA ayudan a los equipos de ventas a automatizar tareas repetitivas, analizar el
comportamiento del cliente, personalizar la comunicacion y generar informacion util a partir de grandes
volumenes de datos. Al utilizar la IA en las ventas, las organizaciones pueden mejorar la calificacién de
clientes potenciales, predecir la intencion de compra, optimizar la prevision de ventas y ofrecer
interacciones mas relevantes con los clientes.
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Ademas, facilita una toma de decisiones mas inteligente al identificar patrones, destacar
oportunidades y recomendar las mejores acciones a seguir para los equipos de ventas. Este cambio
permite a las empresas responder con mayor rapidez a las fluctuaciones del mercado, mejorar las
tasas de conversion, fortalecer las relaciones con los clientes y desarrollar operaciones de ventas mas
eficientes y basadas en datos.

Para la certificacion Al+ Sales Practitioner, el siguiente paso para la |A es la transicion de la
automatizacion basica a la ejecucion inteligente y orientada a las ventas. La IA ya no se limita a ayudar
a los equipos de ventas a redactar correos electrénicos u organizar datos de CRM. Se esta orientando
hacia el apoyo a la toma de decisiones predictivo, personalizado y en tiempo real a lo largo de todo el
ciclo de ventas. Los participantes deberan comprender cémo la IA puede analizar el comportamiento
del cliente, identificar clientes potenciales de alto valor, pronosticar ingresos, recomendar las mejores
acciones a seguir y fomentar una interaccién mas significativa con el cliente. Esto convierte a la |A en
un socio practico para las ventas, que ayuda a los profesionales a trabajar de formma mas inteligente,
reducir el esfuerzo manual y tomar decisiones mas rapidas basadas en datos.

La préxima fase de la IA en ventas estard marcada por la IA generativa, los copilotos de IA, los agentes
auténomos, las plataformas de inteligencia de ingresos y los sistemas CRM impulsados por IA. Estas
tecnologias ayudardn a los profesionales de ventas a pasar de una venta reactiva a un crecimiento
proactivo de los ingresos, mejorando la comunicacion, la gestion del embudo de ventas, la prevision, la
personalizacién y la fidelizacidn de clientes. Mediante la certificacién Al+ Sales Practitioner, los
participantes estaran preparados para utilizar estas herramientas de forma responsable, priorizando la
ética, la transparencia, la mitigacion de sesgos y la privacidad de los datos del cliente en la adopcidn de
la IA. Este curso prepara a los profesionales para el futuro de las ventas, donde el juicio humano y la
inteligencia artificial se combinan para mejorar el rendimiento, la eficiencia y la confianza del cliente.

La IA esta redefiniendo el rol de los profesionales de ventas, al desplazar su enfoque de tareas
manuales y repetitivas hacia una venta estratégica basada en datos. En lugar de depender
Unicamente de la intuicidn o los métodos de venta tradicionales, los profesionales ahora
pueden usar la IA para comprender las necesidades del cliente, priorizar oportunidades,
personalizar la interaccién y tomar decisiones mas rapidas a lo largo del ciclo de ventas.

Analicemos los puntos clave para comprender cdmo la |A esta transformando las funciones y
responsabilidades de los profesionales de ventas:
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Al enables sales practitioners to move from routine
tasks to strategic, value-driven activities.

Prioritize leads Leverage Al insights to optimize sales strategies.

Personalize
interactions

Deliver customer recommendations at scale.

Streamline administrative work like data entry

Automate tasks . -
and reparting for greater efficiency.

Predict market shifts and customer behavicr for

SR Tan] proactive decision-making.

Focus on high-value Spend more time on negotiations, relationship
activities building, and solution selling.

Become strategic advisors delivering srarter,
Evolva role .
fasle:, and mare personalized solutions.

Figura 2: Explorando cémo la |A transforma los roles y responsabilidades de los profesionales de ventas.
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Gracias a la IA, los profesionales de ventas se vuelven mas proactivos, analiticos y centrados en el
cliente, convirtiendo la tecnologia en una ventaja practica para un mejor rendimiento de las ventas.

cComo aborda la IA los desafios actuales en la
practica de ventas?

La IA ayuda a los profesionales de ventas a afrontar los retos actuales, mejorando la gestiéon de clientes
potenciales, la comprension de los clientes, la prevision de resultados y la ejecucion de las tareas
diarias. En lugar de depender Unicamente del trabajo manual o de informacién fragmentada, la 1A
permite a los equipos de ventas trabajar con informacién mas clara, actuar con mayor rapidez y lograr
una interaccién mas fluida con los clientes.

A continuacion, se presenta un desglose de los desafios comunes y el papel que desempefa la IA para
superar los retos en las practicas de ventas:

A Copyright© 2026. Todos los derechos reservados.
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Figura 3: La IA aborda los desafios actuales en las practicas de ventas.

La IA fortalece las practicas de ventas al ayudar a los equipos a convertir los desafios cotidianos en
acciones mas rapidas, inteligentes y centradas en el cliente.
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¢Como estan adoptando las industrias la IA para
transformar sus practicas de ventas?

Las industrias estan adoptando la IA para transformar las practicas de ventas mediante la integracion
de inteligencia en todo el ciclo de ingresos, desde la prospecciéon y la interaccién con el cliente hasta la
prevision, la gestion de la cartera de clientes y el crecimiento posterior a la venta. Las empresas
minoristas y de comercio electrénico utilizan la IA para personalizar las recommendaciones, predecir el
comportamiento de compra y automatizar la atencidn al cliente, mientras que los servicios financieros
confian en la IA para identificar prospectos de alto valor, detectar las necesidades de los clientes y
respaldar la gestién de relaciones conforme a la normativa. Las empresas de tecnologia y SaaS aplican
la IA para la calificacion de clientes potenciales, la inteligencia de cuentas, la predicciéon de abandono y
la prevision de ingresos, lo que ayuda a los equipos de ventas a centrarse en las oportunidades con el
mayor potencial de conversién. Las empresas de atencién médica, manufactura, bienes raices y
telecomunicaciones también estan utilizando sistemas CRM impulsados por IA, chatbots, copilotos de
ventasy

A Copyright© 2026. Todos los derechos reservados.
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Plataformas analiticas para mejorar los tiempos de respuesta, optimizar la comunicacion y
hacer que las conversaciones con los clientes sean mas relevantes. Investigaciones recientes
del sector muestran que la adopciéon de la IA se estd convirtiendo en un elemento central de
la transformacioén de la gestion de relaciones con el cliente (CRM) y las ventas, con tendencias
como el andlisis predictivo, el analisis de sentimientos, los agentes CRM auténomos, la
automatizacion de flujos de trabajo y la hiperpersonalizacion que estan dando forma a la
manera en que las empresas gestionan las relaciones con los clientes. Salesforce también
informa que los equipos de ventas que utilizan |IA tienen mas probabilidades de experimentar
un crecimiento de los ingresos: el 83 % de los equipos de ventas que utilizan |A reportaron un
crecimiento de los ingresos en comparacion con el 66 % de los equipos que no la utilizan. A
medida que las herramientas de IA se integran mas en el trabajo diario de ventas, las
industrias estan pasando de una venta reactiva a una interaccion proactiva basada en datos,
donde los profesionales de ventas pueden priorizar mejor, comunicarse mas rapido y
construir relaciones mas soélidas con los clientes.

La integracion de la IA en las practicas de ventas requiere un enfoque estructurado que conecte los
objetivos comerciales, los datos de los clientes, los flujos de trabajo de ventas y la preparacion del
equipo. Cuando se implementa de forma inteligente, la IA puede mejorar la gestién de clientes
potenciales, personalizar la interaccion, fortalecer las previsiones y ayudar a los profesionales de ventas
a tomar decisiones mas rapidas y mejor fundamentadas.

A continuacion se detallan los pasos clave para integrar la |A en las practicas de ventas:

+ Assess Sales Processes: |dentify areas
where Al can create the most impact

-

Collect and Prepare Data: Ensure
accurate, clean, and structured data for Al
models

Choose the Right Al Tools: Sclect
technologies suited to your sales goals,

such as predictive analytics or chatbots -
Integrate with CRM Systems: Embed Al - —
"~

into existing platforms for seamless

waorkflow automation

Train Teams: Equip sales practitioners with
skills to interpret Al insights and take
informed actions

Monitor and Optimize: Continuously track
Al perforrmance, refine models, and adjust
strategies for better results

Figura 4: Pasos clave para integrar la 1A en las practicas de ventas

Con la estrategia adecuada, la |A se convierte en una herramienta practica para facilitar las ventas, que
favorece la eficiencia, la personalizacién y unos resultados de ingresos mas sélidos.
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Comprender la IA en ventas es fundamental, ya que permite apreciar coémo las ventas modernas han
evolucionado, pasando de un trabajo manual e intuitivo a una gjecucion inteligente basada en datos.
Esto sienta las bases para utilizar la IA con el fin de mejorar la interaccidn con el cliente, personalizar la
comunicacién, automatizar tareas repetitivas y agilizar la toma de decisiones de venta.

En este mddulo, aprendera los fundamentos de la IA, la IA generativa, el aprendizaje automatico, el
procesamiento del lenguaje natural (PLN), los agentes de |A, los asistentes de ventas, las plataformas
de inteligencia de ingresos, la ingenieria de respuesta rapida, asi como los beneficios, los desafios, las
aplicaciones en el mundo real y el futuro de la IA en las ventas.

Comprender los datos de ventas es fundamental, ya que las decisiones de ventas basadas en |A
dependen de datos precisos, estructurados y relevantes. Sin un conocimiento profundo de los datos,
los equipos de ventas pueden tener dificultades con la segmentacion, la personalizacion deficiente, las
previsiones imprecisas y la informacién poco fiable del CRM.

En este modulo, aprendera sobre las categorias de datos de ventas, las técnicas de recopilacion de
datos, el analisis de datos, la visualizacidn, los métodos de gestidon de datos, los principios de proteccion
de datos, la integracion de CRM, las herramientas analiticas, el uso ético de los datos y las aplicaciones
de datos reales en las ventas.

Comprender las tecnologias de IA aplicadas a las ventas es fundamental, ya que estas herramientas
impulsan las ventas modernas mediante la prediccién, la automatizaciéon, la personalizacién y la
inteligencia de rendimiento. Ayudan a los equipos de ventas a pasar de procesos reactivos a una
ejecucioén proactiva asistida por IA a lo largo de todo el recorrido del cliente.

En este mddulo, aprenderd cémo el aprendizaje automatico, el analisis predictivo, el procesamiento del
lenguaje natural (PLN), los chatbots, la segmentacion, la personalizacién, los motores de
recomendacion, la automatizacion de ventas, los paneles de rendimiento, la IA generativa, los
copilotos, la inteligencia conversacional, las herramientas de |A para SDR y los flujos de trabajo
inteligentes impulsan el crecimiento de las ventas.
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Comprender la integracion de la IA en los sistemas CRM es fundamental, ya que las plataformas CRM
se han convertido en el centro neuralgico de los datos de los clientes, los flujos de trabajo de ventas, la
visibilidad del embudo de ventasy la ejecucién impulsada por la IA. Esto ayuda a los equipos de ventas
a gestionar las relaciones de forma mas inteligente y a actuar en funcién de la informacién obtenida
directamente en sus flujos de trabajo diarios.

En este mddulo, aprendera los fundamentos de los sistemas CRM, la integraciéon de la IA en el CRM, la
puntuacién de clientes potenciales, la informacién sobre los clientes, la automatizaciéon de ventas, la
comunicacion personalizada, los chatbots de CRM, el analisis practico, los estudios de caso y el
conjunto de herramientas modernas de |A para CRM.

Comprender la previsidn de ventas basada en |A es fundamental, ya que una previsidon precisa permite
una mejor planificacion de ingresos, gestion de la cartera de clientes, asignacion de recursos y toma
de decisiones estratégicas. La |IA ayuda a las organizaciones a pasar de previsiones estaticas a
informacidén de ingresos en tiempo real basada en senales.

En este mddulo, aprenderd conceptos de previsiéon de ventas, modelos predictivos, preparacion de
datos, analisis de tendencias, fiabilidad de las previsiones, herramientas de prevision basadas en IA,
datos de previsidon en tiempo real, planificacidn de escenarios, medicién de previsiones y aplicaciones
de previsién basadas en SaaS.

Comprender los procesos de ventas potenciados por |IA es fundamental, ya que los equipos de ventas
necesitan una gjecucion mas rapida, una priorizacion mas inteligente y una personalizacion escalable
para mantenerse competitivos. La IA reduce el esfuerzo manual a la vez que mejora la comunicacioén,
la generacidn de leads, la segmentacién de clientes, el seguimiento de las ventas y la expansién de los
ingresos.

En este modulo, aprenderda sobre automatizaciéon de tareas, marketing por correo electrénico
impulsado por IA, andlisis de redes sociales, generacidén de leads con IA, segmentacidn de clientes,
optimizacién de visitas y llamadas de ventas, personalizacion de contenido basada en IA,
monitorizacion de la actividad en tiempo real y ventas adicionales y cruzadas con IA.
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Moédulo 7: Consideraciones éticas y sesgos en la IA

Comprender el uso ético de la IA en ventas es fundamental, ya que los flujos de trabajo impulsados por
IA dependen de datos de clientes, decisiones automatizadas y contenido generado que deben ser
justos, transparentes, seguros y cumplir con la normativa. El uso responsable de la |IA protege la
confianza del cliente y reduce los riesgos relacionados con sesgos, privacidad y resultados inexactos.

En este mdédulo, aprendera los principios éticos de la IA, la identificacidn y mitigacion de sesgos, la
transparencia en las decisiones de la IA, la rendicién de cuentas, la proteccién de datos de los clientes,
el cumplimiento normativo, la creaciéon de confianza a través de la IA ética y las formas de anticipar
futuros desafios éticos.

Moédulo 8: Taller practico

Comprender la aplicacién practica de la IA es fundamental, ya que los profesionales de ventas
necesitan ir mas alla de la teoria y aplicarla en situaciones de venta reales. La practica ayuda a los
estudiantes a ganar confianza en el uso de herramientas de IA, |a resolucién de desafios de ventasy la
ejecucion de flujos de trabajo basados en CRM.

En este modulo, aprenderd a través de ejercicios basados en escenarios, resolucion de problemas con
inteligencia artificial, planificaciéon de implementacién colaborativa y un taller practico que utiliza
HubSpot CRM para gestionar contactos, realizar actividades de divulgacién, hacer un seguimiento de
las negociaciones, automatizar tareas y analizar el rendimiento de las ventas.
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¢Como pueden los CERT de IA ayudar a construir una
cultura preparada para la I1A?

Las tecnologias de |IA ofrecen ventajas significativas, pero las empresas suelen enfrentarse a desafios
como la escasez de personal cualificado, la complejidad de los datos y las dificultades de integracion
durante su adopcidén. En Al CERTs, reconocemos estos desafios y hemos desarrollado nuestras
certificaciones para ayudar a las organizaciones a superar con éxito estos obstaculos.
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Figura 6: Factores que determinan la falta de adopcién de tecnologias de IA.

Reto: A medida que la IA transforma las ventas, muchos profesionales tienen dificultades para
utilizarla eficazmente en la generacidén de clientes potenciales, la prevision, la personalizacion, la
automatizacion y la optimizaciéon de las ventas, lo que limita el crecimiento y la eficiencia.

Solucién: El programa Al+ Sales Practitioner combina el aprendizaje practico con la experiencia
directa en la calificacién de clientes potenciales mediante IA, la integracion de CRM, el analisis
predictivo, los agentes de IA y las practicas éticas de |A.

Beneficio: Adquiera las habilidades necesarias para automatizar tareas, mejorar la prevision,
personalizar la interaccidn con los clientes e impulsar decisiones de ventas mas inteligentes para
lograr un mayor crecimiento empresarial y un mejor rendimiento de los ingresos.

Reto: Los profesionales de ventas tienen dificultades para adoptar la IA en la generacién de clientes
potenciales, la prevision, la personalizacidn, la automatizacién y la toma de decisiones éticas, lo que
limita la eficiencia y el crecimiento.

Solucién: La certificacion Al+ Sales Practitioner ofrece formacidén practica en analisis predictivo,
integracion de CRM, agentes de |IA, automatizacion de flujos de trabajo y practicas éticas de |A.
Beneficio: Los participantes adquieren habilidades para automatizar tareas, mejorar la prevision,
personalizar la interaccién con el cliente e impulsar un mejor rendimiento de las ventas gracias a la
confianza del cliente.
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Los CERT de IA fomentan la cultura de la IA de varias maneras:

e Nuestra certificacidon estructurada fomenta una comprensién integral de los conceptos y
aplicaciones de la IA, lo que hace que la tecnologia sea mas accesible y menos intimidante.

 Damos prioridad al aprendizaje continuo, garantizando que su plantilla se mantenga al dia con los
dltimos avances en IA para gue su organizacion siga siendo competitiva.

e Al promover la colaboracién a través de proyectos multifuncionales, los CERT de IA facilitan el
intercambio de conocimientos y superan las divisiones departamentales, lo que contribuye a una
implementacién eficaz de la |A.

En Al CERTs, ofrecemos una solucién estratégica que fomenta una cultura preparada para la
integracion e innovacion de la IA. Nuestra certificacion en IA brinda capacitacién exhaustiva y
credenciales reconocidas por la industria, dotando a su personal de las habilidades necesarias para
impulsar a su organizacion hacia un futuro basado en la IA.

Certificaciones Al CERT: Tu camino hacia la preparacién para la IA
El futuro de los negocios pertenece a quienes dominan el poder de la IA.

Disefados para el éxito: Nuestras certificaciones se adaptan a las necesidades especificas de su
organizacién, evitando un enfoque genérico. Desarrollada por expertos del sector, nuestra formacioén
especializada proporciona a su personal las habilidades y la experiencia necesarias para destacar en
puestos clave de IA.

Experiencia practica: Priorizamos la experiencia practica sobre la mera teoria. Al participar en
proyectos y estudios de caso reales, su equipo adquirira las habilidades practicas y la confianza
necesarias para implementar con éxito tecnologias de IA, fomentar la innovaciéon y lograr resultados
tangibles.

Conviértete en un lider en IA: lidera la revolucién de la IA, no te limites a seguirla. Colabora con
expertos certificados en IA (Al CERT) para crear una cultura impulsada por la IA, capacitando a tu
equipo para aprovechar el potencial de la IA y posicionar a tu organizacién a la vanguardia de la
transformacion.



AICERTSs

www.aicerts.ai

Contacto

252 West 37th St., Suite 1200W Nueva
York, NY 10018



https://www.youtube.com/@aicerts
https://www.linkedin.com/company/ai-certs/about/

